Dechra

Veterinary Products

/O QUI SOMMES NOUS ?

CHOISIR DECHRA ?

NOS SALARIE(E)S

POUR POSTULER

www.dechra.com / www.dechra.fr/

facebook Linked[}

E Honnsteté R Ambition

Dechra France recherche pour son département animaux de rente / équine un
DELEGUE VETERINAIRE BUSINESS PARTNER H/F

dans le cadre d’'un CDI a temps plein a pourvoir dés que possible

oo
B  MISSIONS :

Véritable Business Partner, et reportant au Directeur des opérations, votre
mission sera d'atteindre les objectifs qualitatifs et quantitatifs fixés.

Vos missions seront les suivantes :
e Vous étes le/la responsable commercial(e) de votre secteur ;

e Vous accompagnez les clients dans le développement de leur business
par l'identification de leurs besoins et un discours adapté ;

e Aprés analyse, vous concevez et réalisez un plan d’action sectoriel en
fonction des objectifs définis afin de développer le portefeuille de clients,
cabinets et cliniques vétérinaires. Ce plan d’action doit étre argumenté,
structuré, pertinent et capable de s’adapter avec réactivité aux mouvements
du marché ;

e Vous développez les comptes clés de votre secteur :

- Cartographiez les clients en fonction de leur influence, leur poids et
leurs activités pour déterminer notamment la liste des décideurs et
influenceurs,

- Créez, mettez en place, suivez et mesurez des plans d’action pour
les clients clés pour les accompagner dans leur développement

e Vous évaluez le retour sur investissement de ces actions et y apportez les
corrections nécessaires ;

e Vous assurez la promotion des produits et apportez a votre interlocuteur
une information de qualité conforme a la formation regue et adaptée a ses
besoins ;

e Vous faftes un suivi de votre activité commerciale et administrative.

Interlocuteur(rice) privilégié(e) du Laboratoire auprés de vos clients
vétérinaires, vous étes le/la garant(e) de 'image de I'Entreprise, de I'information
technique délivrée et du développement du CA sur votre secteur.

Votre professionnalisme, vos actions et votre réle de conseil sont essentiels a
la croissance du Laboratoire.

gg PROFIL :

Titulaire d’un dipldome BAC +2 scientifique, agricole ou de visiteur médical, vous
avez un intérét marqué pour les animaux de rente et/ou équins. Une premiére
expérience commerciale serait un plus, idéalement dans [industrie
pharmaceutique vétérinaire, notamment en Ruminants et/ou Equine.

Vous aimez apprendre et travailler en équipe, vous étes mobile et disponible
afin d’avoir une présence terrain soutenue.

Vous étes orienté(e) résultats, disposez d’'un excellent relationnel et avez le
goUt du challenge.

Vous étes a l'aise avec l'informatique et les CRM.

Périmétre géographique a couvrir : 14, 27, 28, 72, 37, 41, 45, 02, 60, 62, 80,
02, 59 + lle de France.

Fourchette de rémunération indicative : 48 — 53 KE (selon profil)

Vous vous reconnaissez dans les valeurs de Dechra et la perspective de
rejoindre une entreprise en pleine croissance vous motive ?

N’attendez plus, rejoignez-nous !
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https://dechracareers.com/
http://www.dechra.com/
https://www.dechra.fr/
https://www.facebook.com/SPECIFICFrance
https://www.linkedin.com/company/dechra-veterinary-products/

