E Honnéteté Coopération Ambition

Dechra France recherche pour son département Marketing un
CHEF DE PROJET COMMUNICATION GRANDS
COMPTES ET CHEF PRODUIT H/F

dans le cadre d’'un CDI a temps plein a pourvoir des que possible

el
Dl-Vei2]s-] BEM MISSIONS:

Veterinary Products

Sous la supervision du Manager de I'équipe Marketing et en partenariat
transversal avec le Directeur Grands Comptes :

1. Coordonner les actions de communication et de collaboration
avec les clients Grands Comptes (GIE et Groupes consolidés)

En externe

- Développer et implémenter un plan annuel de communication et de
collaboration avec les clients Grands Comptes.

- Avec les Responsables Grands Comptes, présenter le plan annuel
lors des pré-négociations sur le terrain ;

- Proposer et suivre la mise en place d’'un plan d’action adapté aux
besoins de chaque Grand Compte. Développer un relationnel durable
avec les Responsables Marketing des clients Grands Comptes ;

- Organiser une veille des activités Grands Comptes et de la
concurrence. En faire I'analyse pour proposer de nouvelles actions ;

- Analyser la performance des actions mises en place par la définition
et le suivi de KPIs pour en tirer les évolutions nécessaires.

En interne

- Assurer la communication et la coordination des activités au sein des
équipes commerciales et marketing pour mettre en place les plans
annuels de communication et de collaboration avec les Grands
Comptes ;

- Interagir avec ses collegues des différentes équipes pour identifier les
nouvelles opportunités de services (formation, conférence...) ou media
a mettre en place ;

# CHOISIR DECHRA ? - Représenter Dechra France auprées de I'équipe marketing Dechra
: Europe en charge des Grands Comptes (réunions, échanges).

,() QUI SOMMES NOUS ?

2. Gérer I'opérationnel marketing et technique de certaines gammes
de produits

- Elaborer et mettre en ceuvre des plans d'action marketing des
gammes afin de développer leur CA et leur part de marché dans le
cadre de la stratégie définie par I'entreprise ;

- Lancer de nouveaux produits dans le but d'atteindre les objectifs

PP Y stratégiques et financiers ;

"' NOS SALAR|E(E)S - Etre le support scientifique et technique pour ces gammes.

E]  PROFIL:

Vous avez une formation scientifigue et une solide expérience en tant que
chef(fe) de produit ou commercial(e) dans lindustrie pharmaceutique
vétérinaire ; un diplébme de vétérinaire serait un plus.

M POUR POSTULER Vous savez travailler en mode projet, en équipes pIurldlsclen’alres et
e transversales. Vos compétences relationnelles vous permettent de fédérer avec
diplomatie et efficacité, quels que soient vos interlocuteurs. Vous savez faire
preuve d’autonomie.

Vous étes orienté(e) résultats et amélioration continue.

Lieu de travail : Montigny le Bretonneux (78) avec des déplacements réguliers
www.dechra.com / www.dechra.fr/ a prévoir dans toute la France. D

facebook. Linked[f}

Vous vous reconnaissez dans les valeurs de Dechra et la
perspective de rejoindre une entreprise en pleine croissance Dechra
vous motive ? N’attendez plus, rejoianez-nous ! Veternary Products


https://dechracareers.com/
http://www.dechra.com/
https://www.dechra.fr/
https://www.facebook.com/SPECIFICFrance
https://www.linkedin.com/company/dechra-veterinary-products/

